
 

 

 ナイジェリア・アブジャ 

 こんにちは、近藤です。5 月の連休を利用して、昨

年2月以来、1年3カ月ぶりにナイジェリアへ行って

きました。初めて訪問した際は入国審査の場所で不

快な思いをしたのですが、慣れてくるとスムーズな

ものです。 

 今回は、自動車リサイクルプロジェクトの事業化

調査（F/S）から、工場運営へのフェーズ移行に当た

り、このリサイクル事業を地元政府との合弁にて行

うこととなったために出張することになりました。 

 ラゴスの現地パートナーにもアブジャへ来てもら

い、ミーティングを重ねました。日本大使館、JICA

へ訪問し、現在の進捗状況についても説明してきま

した。 

 リサイクル事業はアブジャ政府が管理する AICL

（Abuja Investment Company Limited）との合弁に

て行われる予定です。現在は、合弁契約のための準備を

進めています。AICL 側の責任者であるサニさん（写真

の左端）は極めて温厚であり、かつスマートな方で、そ

の人格に魅了されました。聞くところでは、アブジャの

鉄道事業や不動産開発などにも携わっているようです。

こうした優秀な方がパートナーのメンバーに入ってく

れるのは心強い限りです。 

 さて、5 月 31 日から 6 月 3 日まで、横浜で 5 回目

の TICAD（アフリカ開発会議）が開催されます。これは

日本政府が主導するアフリカの開発をテーマにした 5

年に 1 度の国際会議です。当社はこのサイドイベントで

「自動車リサイクル」についてブースでの展示を

予定しています。 

 アフリカに「自動車リサイクル」を静脈産業とし

て根づかせたい、今行っているナイジェリアでの

事業を軌道に乗せることができれば、近隣諸国に

日本人の心である「もったいない」「後始末」の必

要性を広げて行くのは難しいことではありませ

ん。TICAD での展示もアフリカのより多くの方に

自動車リサイクルを知ってもらう絶好の機会で

す。こうしたチャンスはしっかりと捉え、事業展開

を図りたいと考えています。 

いつも身近な存在でありたいと思っています 
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今月は、国内部品課 の 吉川 智宏さんからコメントをいただきました！！ 

 

≪ 今作の初収穫、そして出荷へ ≫ 
 

 皆さまこんにちは、農業事業部の畠中です。５月に入ってますます天気のい

い日が増え、初夏を思わせるような気候が続いています。５月初めにはほんの

少しだけ赤みがかっていたトマトが、今では真っ赤に色づいています。まだま

だ１番早く植えた１段目のトマトが収穫できる状態になっただけなので、収穫

量は少ないですが、これから２段目、３段目と赤く色づいてくると同時に、他

のハウスのトマトも順番に収穫できるようになってくるので現在の数倍以上の

収量となります。これからが楽しみです。 

 主な出荷先は、生協や直売所であるほがらか村、県内の各種マーケット、ま

た、県外のデパートなどです。今後見かけることがありましたら是非ともごひ

いきにお願いします。 

 さて５月の主な作業としましては、ほとんどトマトの整枝作業でした。捻枝

（ねんし：実を通路側に向けて太陽の光を当てる）、摘果（てきか：１房につ

く実の数を適当な数に調整する）、わき芽・下葉取り、再誘引（誘引

キャッチの位置を成長に合わせて上へ移動する）の作業を各ハウス

で１週間から１０日に１回はせねばならないので、各ハウスでこの

作業を続けています。６月も収穫、出荷と同時にこの作業も続けて

いくのでこれまで以上に大変ですが、おいしいトマトを作るために

も頑張っていきます。 

  農業の取組み ～農業事業部より～ 

 皆さまこんにちは、国内部品課の吉川です。私は、解体車輌から取り外されてきた「社

外パーツ」を Yahooオークションに出品する業務をしております。短時間で数多くの商

品を出品する為には、出品する商品の詳細、品質状態、画像の角度、また、予想販売価格

などの把握が必要になります。「社外パーツ」には全般的な商品知識が求められます。私

は、会宝産業へ入社する前は、アップガレージで 8 年間社外パーツの販売、買取り、取付

け等を行い、様々なジャンルのチューニングパーツの知識を身に付ける事が出来ました。

この知識を存分に活かすことのできる今の仕事は、とても楽しく、やりがいを感じていま

す。たくさんのお客様に多くのパーツの橋渡しをし、会宝産業に貢献していきたいと思っ

ています。また、お客様との『ふれあい』も好きで、お客様が自身の大切な車の管理・維

持をする手助けをさせていただき、パーツ交換直後に、お客様の笑顔を見るのがとても幸

せに感じます。 

 私の目標は、そんな車好きな人たちが、たくさん集まっていただけるような場所の提供

をしていくことです。これからもどうぞよろしくお願い致します！ 

 

国内部品課 

吉川 智宏さん 



 

 

 

 皆さまこんにちは。 

 先月から社内勉強会が始まりました。外部から講師をお

招きして開催する「プレゼン大学」「水引」「筆あそび」「保

険について」「カメラ」「接遇講座」以外は全て役員・社員

が講師を務めます。 

 先日は社長が講師を務める「エゴスキュー」が開催され

ました。エゴスキューとは、人体の構造をあらゆる角度か

ら分析して編み出された、「解剖学的、生理学的、生体力学

的な原則に基づいた運動療法」です。 

 肩こり・腰痛持ちの社員は真剣に習っていました。中に

はストレッチが気持ち良すぎてうとうとしている社員も。

久しぶりに体を動かした、楽しい勉強会でした。(担当:松本)  

 

  改善提案の事例  ～満足いただける梱包を目指して～ 

  今月のパチリ☆ 

 皆さまこんにちは、生産部コンテナ管理課の喜多です。

今回の改善提案は外装パーツの梱包についてです。 

 近頃、パーツを梱包し積込むコンテナの需要が増えて

きています。そこで写真付きのパーツ梱包手順書を作成

し、現場に掲示することにしました。ドア、バンパー、フェ

ンダー、ボンネット、トランク、リアゲートの６項目です。

梱包するにはエアーキャップ（幅１２０ｃｍ、長さ４５

ｍ）を巻き、ガムテープで貼る作業です。各パーツ１点に

付きエアーキャップをどれだけ使用するか、梱包にどれ

だけ時間がかかるかを明記し、手順に従うことにより誰

でも梱包できるシステムを確立しています。またエアー

キャップ使用量が明確になることにより、在庫管理も容

易になりました。 

 パーツを梱包する事によりキズ、破損のないコンテナ

積込みを実現し、お客様に満足して頂き、感動を与えられ

る事を使命として今後も継続して取り組んでいきます。 

≪ ドアの梱包方法 ≫ 

ドアは表面の傷を保護

する為、裏返しで梱包

をおこなう 

四隅をテープで固定 

完成！！ 



 

 

相場はどうなの？ ～生産部より～ 

 6 月 8 日にツエーゲン金沢のホームゲームで金沢１２番カレー（通称サポカレ）を販売します。 

（名前の由来などはこちら  http://www.kaiho.co.jp/jp/news/2011/08/news-851.html   をご覧ください） 

試合は、西武緑地公園競技場で１４時キックオフで、カレーは１２時から販売開始予定です。(限定 120 食) 

 ツエーゲンの試合会場での販売は４回目ですが、今回ははじめて事前試食会を行いました。客観的な視野を大切

にして、味や量についての意見を集めました。それ以外にも作り手のこだわりの１つである「体に良い」カレーの

説明を兼ねて、カレーに含まれる成分表の配布なども行いました。以前カレー屋さんを夢見ていた現中古車課の課

長が振る舞う「体に良い美味しいカレー」をぜひ食べに来てください。 

 そして数年後には地域のシンボルになっているであろうツエーゲ

ンも一緒に応援しましょう！！（担当：佐藤） 

 今月のおまけ 

 こんにちは、会宝産業の山口です。気温も上がり、雲も夏らしくなってきまし

た。さて、ここ最近は大きな相場変化のニュースは入ってきていませんが、停滞

する梅雨前線と同じく、相場も停滞するのでしょうか。各紙面を見ても「様子見」

や「横ばい」の文字が目立ちます。 

 では、「実需要」はどうなのでしょうか。お隣の中国を見ると粗鋼生産は増え、

在庫も若干減っていますが、川下の仕入れが鈍っています。すなわち、高生産低

需要がまだまだ続いているのです。 

 また、市況を支える好材料が少なく、悪材料が多い事も要因となり、大手鉄鋼メーカーも値下げを発表していま

す。ここ数カ月のアベノミクスによって円安が進みましたが、先日の株価下落等、急速急激な市場の変化も今後は

予測されます。スクラップ相場もごく近い将来で見れば乱高下する可能性も有り、我々の職種では今後、長い目で

見る材料と乱高下を予測しながら扱うような材料とに分かれてくる事も視野に入れておく事が必要に思えます。 

    ～  6/8(土) ツエーゲンの試合会場でカレー販売 ～ 

〒920-0209 金沢市東蚊爪町1-25 

会宝産業株式会社 

ホームページもご覧ください。 

http://www.kaiho.co.jp/jp/ 

ご意見ご要望はこちらまで 

soumu@kaiho.co.jp（担当：松島） 

〒920-0209 金沢市東蚊爪町1-23-3 

車輌課 （車輌引取り・査定） 

TEL  076-237-5133 

FAX  076-237-1950 

Email : sales@kaiho.co.jp 

部品課 （部品注文/担当：大森・鹿野） 

TEL  076-237-5138 

FAX  076-237-6090 

Email : kokunai@kaiho.co.jp 

 ５月度実績 

入庫台数 1,122 台   

処理台数 1,100 台 

ありがとうございます 

「元気ライスプロジェクト(写真１枚で参加できるボランティア活動)」 
「写真を送る」という行動を、起こしていただいた皆様に感謝です。 

今後も出来ることから、進めていきますのでよろしくお願いします。 
 

●進捗報告 

2013年５月3１日現在 4,483 SMILE(1,122日経過) 

こちらをクリックして下さい！ 

http://www.kaiho.co.jp/jp/news/2011/08/news-851.html
http://www.kaiho.co.jp/jp/sp/project/smile14.html

